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Zomerweer zorgt voor omzetverhoging
distributie
nieuws
Het begin van de zomer is niet alleen goed voor uw humeur, het is dat ook
voor de economie. Meer bepaald de distributiesector wrijft zich bij de huidige
weersvoorspellingen in de handen. "Een goede zomer verhoogt de omzet met
vijf procent", klinkt het bij de warenhuizen. "We verkopen vooral meer vlees
voor de barbecues. Maar ook de dranken vliegen de deur uit. De mensen leven
gewoonweg bourgondischer als het mooi weer is. We verkopen zelfs meer
cosmetica omdat de mensen zich vaker optutten als het echt mooi weer is".
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Het begin van de zomer is niet alleen goed voor uw humeur, het is dat ook voor de
economie. Meer bepaald de distributiesector wrijft zich bij de huidige
weersvoorspellingen in de handen. "Een goede zomer verhoogt onze totale omzet met
vijf procent", klinkt het bij de warenhuizen. "Alles gaat beter. We verkopen vooral meer
vlees voor de barbecues. Maar ook de dranken vliegen de deur uit. De mensen leven
gewoonweg Bourgondischer als het mooi weer is. We verkopen zelfs meer cosmetica
omdat de mensen zich vaker optutten als het echt mooi weer is".
Van zodra het zomerweer aanhoudt, komt de vraag pas écht goed op gang. En het ziet
ernaar uit dat het tot en met het weekeinde zomers blijft", zegt Mark Van Tilborgh van
Keurslager. "Wij hebben onze voorraden in het begin van de week aangepast en de
planning van het personeel op mooi weer afgestemd", voegt Jean-Pierre Roelants van
Colruyt daaraan toe. "Ook wij verwachten een explosie van de verkoop�.
"Ook bij ons zijn de bestellingen nu al massaal aan het binnenkomen", besluit
Carrefour-woordvoerder Lars Vervoort. "We gaan ervan uit dat de verkoop van
vleeswaren drie keer hoger zal liggen dan in het voorbije weekeinde".(GL)

Bron: Het Belang van Limburg
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