
"Speculeren met peren moet stoppen"
Heel wat fruittelers verkochten hun peren vorig jaar door de Russische boycot aan de vroege kant. Dit jaar lijkt precies het omgekeerde
te gebeuren. “Het is nochtans beter dat de handel hetzelfde ritme aanhoudt en dat de fruitteler niet te veel speculeert”, aldus Philippe
Appeltans van veilingenverbond VBT, dat momenteel een enquête uitvoert bij 150 telers om beter in te schatten hoeveel peren er in
voorraad zijn. “We moeten normaal gezien 1,5 miljoen kilo per dag verkopen om in tien maanden onze 350 miljoen Belgische peren aan
de man te brengen”, rekent Tony Derwael van Bel'Export uit, “maar dat aantal halen we niet.”
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Lees meer over:
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Heel wat fruittelers verkochten hun peren vorig jaar door de Russische boycot aan de vroege kant. Dit jaar lijkt precies het omgekeerde te gebeuren.
“Het is nochtans beter dat de handel hetzelfde ritme aanhoudt en dat de fruitteler niet te veel speculeert”, aldus Philippe Appeltans van
veilingenverbond VBT, dat momenteel een enquête uitvoert bij 150 telers om beter in te schatten hoeveel peren er in voorraad zijn. “We moeten
normaal gezien 1,5 miljoen kilo per dag verkopen om in tien maanden onze 350 miljoen Belgische peren aan de man te brengen”, rekent Tony Derwael
van Bel'Export uit, “maar dat aantal halen we niet.”
Uit schrik om hun peren aan dumpingprijzen van de hand te moeten doen, werden vorig jaar heel wat peren vroeg verkocht. Maar toen in januari de
prijs van de peren opnieuw begon te stijgen, bleek dat wie zijn voorraad had opgespaard een erg goede zaak deed. Heel wat perenboeren zijn dat nog
niet vergeten, en passen dit jaar dezelfde strategie toe. “Dat speculeren met peren zou moeten stoppen”, vindt Tony Derwael van Bel'Export, een
transportbedrijf dat fruit naar Oost-Europa transporteert. “Want intussen is het in Rusland crisis en staat de roebel laag.” 

“We moeten normaal gezien 1,5 miljoen kilo per dag verkopen om in die tien maanden onze 350 miljoen Belgische peren aan de man te brengen”,
rekent Derwael uit. “Maar dat kan niet als de telers hun peren nu niet op de markt brengen. Ze zijn iets te veel op hun gemak. Want in Rusland is het
intussen ook crisis. De supermarkten verkopen 10 procent minder en de roebel is gezakt. Dat betekent dat de Russen voor een kilo peren al 2 euro
moeten betalen, terwijl ze maar 400 à 500 euro per maand verdienen. Vorig jaar waren de prijzen laag waardoor er ook meer richting Oost-Europa is
uitgevoerd. Eigenlijk is het simpel in de landbouw: een boer doet altijd wat hij het jaar ervoor had moeten doen.” 

VBT, het Verbond van Belgische Tuinbouwcoöperaties, is nog aan het uitrekenen hoeveel peren er in voorraad zijn. “De enquête bij 150 telers loopt”,
aldus Philippe Appeltans. “Pas over een aantal weken kunnen we beter inschatten hoe de markt zal evolueren. Maar we stellen nu al vast dat de boeren
het tegenovergestelde doen van vorig jaar: ze houden de peren in de koelcel in plaats van ze te verkopen. Het is nochtans beter dat de handel hetzelfde
ritme aanhoudt en dat de fruitteler niet te veel speculeert.” 

“Het plukseizoen heeft lang geduurd omdat er dit jaar ook meer fruit was”, klinkt het bij Filip Lowette, directeur van de Belgisch Fruitveiling, die zich
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niet meteen zorgen maakt over de perenverkoop. “De telers zijn moe en hun werkmensen zijn terug naar Polen voor Allerheiligen. Bij ons zit de
verkoop in China en Hongkong nog altijd in de lift. We leveren nu 150.000 kilo per week, dat is 40 procent meer dan vorig jaar, maar nog maar een
fractie van de 120 miljoen kilo per jaar die vroeger rechtstreeks naar Rusland ging. Wat appels betreft, is de 40 à 50 cent die de telers krijgen te laag.”
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