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Ondanks prijsstijging kopen Chinezen
conférence-peren
nieuws

Begin 2011 werden de eerste conférence-peren geëxporteerd naar China. Twee jaar later is
de Belgische Fruitveiling (BFV) "lang niet ontevreden" over het succes van deze peren in
China. "Doordat de oogst afgelopen jaar iets minder was, is de prijs gestegen", zegt Marc
Evrard van BFV. "Toch blijven onze peren verkopen op de Chinese markt."
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Begin 2011 werden de eerste conférence-peren geëxporteerd naar China. Twee jaar later is de
Belgische Fruitveiling (BFV) "lang niet ontevreden" over het succes van deze peren in China.
"Doordat de oogst afgelopen jaar iets minder was, is de prijs gestegen", zegt Marc Evrard van BFV.
"Toch blijven onze peren verkopen op de Chinese markt, hoewel het inkomen van de middenklasse
in China natuurlijk lager ligt dan bij ons."
Vorig jaar werd er ongeveer 2.400 ton uitgevoerd, en voor 2013 verwacht Evrard hetzelfde. "Die
status quo is deels te wijten aan de slechte oogst. Met een goede oogst hadden we 45 à 50 procent
meer kunnen uitvoeren. Toch is de mindere oogst ook deels een meevaller. Daardoor weten we dat
de Chinese consument bereid is meer te betalen voor de conférence-peer."
De Belgische Fruitveiling is van plan om in de toekomst nog meer fruitsoorten, zoals appels en
kersen, naar China uit te voeren, maar daarvoor zijn op dit moment nog geen concrete plannen. Het
duurde de Truiense veiling vier jaar vooraleer alle vergunningen in orde waren om in januari 2011
de eerste levering van conférence-peren op te starten. "Eerst zullen we de kersen- en appelproductie
hier verder professionaliseren."
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