Halfjaarlijkse omzet Nutreco stijgt met 38

procent

nieuws

De omzet van de Nederlandse diervoerderproducent Nutreco is het eerste halfjaar met 38
procent gestegen tot 2,3 miljard euro. De winst steeg met 63,6 procent tot 82,3 miljoen
euro, vooral door hogere prijzen voor mengvoer en premixen. De winst van het totale
concern kwam 10 procent hoger uit dan de meeste analisten verwachtten.
Bestuursvoorzitter Wout Dekker acht verdere acquisities belangrijk gezien de grondstof-

markten. "Het sterkste wapen blijft volgens ons de geografische spreiding".
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De omzet van de Nederlandse diervoederproducent Nutreco is het eerste halfjaar met 38 procent
gestegen tot 2,3 miljard euro. De winst steeg met 63,6 procent tot 82,3 miljoen euro, vooral door
hogere prijzen voor mengvoer en premixen. De winst uit diervoederactiviteiten nam toe met 154
procent tot 47,7 miljoen euro. Zowel mengvoer Europa (plus 74 procent) als premix- en speciaalvoer
leverde een sterk verbeterd resultaat. De winst van het totale concern kwam 10 procent hoger uit dan
de meeste analisten verwachtten.

Dit is volgens Nutreco te danken aan de BASF-acquisitie van augustus vorig jaar, betere verkopen
van speciaalvoer en een nieuw beleid voor de inkoop van grondstoffen. In markten met stijgende
prijzen heeft Nutreco naar eigen zeggen goede voorraden en contractposities. Diervoeding Canada,
gegroeid door het halverwege vorig jaar overgenomen Maple Leaf, werd volgens Nutreco succesvol
geintegreerd. Het onderdeel behaalde de vooraf gehoopte winst van 9,2 miljoen euro.
Bestuursvoorzitter Wout Dekker acht verdere acquisities belangrijk gezien de grondstofmarkten.
Vooral in Oost-Europa en Azié wil het Amersfoortse concern haar positie versterken.
"Beweeglijkheid van bulkproducten is de grootste vijand van een bedrijf in een branche met lage
marges. Het sterkste wapen blijft volgens ons de geografische spreiding"”. Ook is Nutreco
geinteresseerd in bedrijven met nieuwe, toepasbare kennis voor haar premixen. [De prijs van
mineralen zijn de laatste jaren enorm gestegen. We worden gedwongen te kijken naar alternatieven",
aldus nog Dekker.(MP)
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