Cooperatie Hoogstraten kent jaar van records

nieuws

Cooperatie Hoogstraten sluit 2019 af met een recordomzet van 242 miljoen euro. Ook het verkochte volume lag met een totaal van 153,5
miljoen kilogram nooit hoger. De groente- en fruitveiling heeft het over een jaar vol verrassende wendingen. De omzet lag 9,5 procent
(21 miljoen euro) hoger dan in 2018 en 2,5 procent (6 miljoen euro) hoger dan in het vorige recordjaar (2017). Het volumerecord van
2017 sneuvelde en werd met 2,5 miljoen kg verhoogd. De aardbeien lieten met 32,5 miljoen kg de op een na hoogste aanvoer ooit

optekenen.
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Codoperatie Hoogstraten sluit 2019 af met een recordomzet van 242 miljoen euro. Ook het verkochte volume lag met een totaal van 153,5 miljoen
kilogram nooit hoger. De groente- en fruitveiling heeft het over een jaar vol verrassende wendingen. De omzet lag 9,5 procent (21 miljoen euro) hoger
dan in 2018 en 2,5 procent (6 miljoen euro) hoger dan in het vorige recordjaar (2017). Het volumerecord van 2017 sneuvelde en werd met 2,5 miljoen
kg verhoogd. De aardbeien lieten met 32,5 miljoen kg de op een na hoogste aanvoer ooit optekenen.

De weg naar dit nieuwe record had wel een merkwaardig verloop. Eind april noteerde de Cooperatie een aanvankelijke lichte omzetvoorsprong, maar
die was een maand later volledig verdwenen en het voorjaar werd afgesloten met een omzetachterstand van 8 procent ten opzichte van 2018 en van 10
procent in vergelijking met 2017. “Aardbeien kenden een moeilijk voorjaar, onder andere door het late Spaanse seizoen”, noteert de Codperatie in haar
jaaroverzicht. Vooral de maand april liet het afweten: kleinere aanvoeren gingen gepaard met heel matige prijzen. “Tomaten kenden een lauwe start en
komkommer was in het voorjaar ronduit slecht. Het enige product dat constant op een redelijk niveau presteerde was paprika.” Ook de areaaltoename
zorgde voor een omzetstijging voor dit product.

De aanvang van de zomer was gekenmerkt door hoge prijzen in de aardbeien en ook de groenten liftten mee. “Komkommer krijgt een vermelding van
het product met de meest uitgesproken remonte: het slechte voorjaar werd grotendeels goed gemaakt tijdens de zomerperiode”, aldus Codperatie
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Hoogstraten. “Het paprikaseizoen kwam vrij vroeg tot een einde. De tweede helft van september en oktober kenden een zeer moeilijke prijsvorming

voor dit product waardoor een redelijk paprikaseizoen toch afgesloten werd met een slecht gevoel.”

Het jaareinde kende matige prijzen in de tomaten, al hielden de toegenomen volumes de omzet op cotperatieniveau op peil. In de aardbeien waren
oktober en de eerste drie weken van november erg sterk. De overgang van november naar december was traditioneel minder goed om dan terug te

hernemen met sterke ‘kerstprijzen’ en te eindigen met uitzonderlijke “nieuwjaarsprijzen”.

De volatiliteit van de prijzen in nagenoeg alle producten maakt dat de rendementen tussen de bedrijven sterk verschillen. Dit is het meest uitgesproken

bij de aardbeien.

Ook de minder volumineuze producten kenden een redelijk jaar: courgette en aubergine beginnen stilaan het pallet vruchtgroenten te vervolledigen,
asperge had een normaal jaar, houtig kleinfruit groeit, kiwibes had — met een kleiner volume — een goed jaar en de kersenproductie was kwalitatief en

inzake volume een stuk beter dan in 2018.

Cooperatie Hoogstraten kijkt tevreden terug op het voorbije jaar. “We hebben zo optimaal ingespeeld op de verwachtingen van de markt”, klinkt het.
“In de toekomst willen we verder professionaliseren en focussen op de opbouw van kennis en expertise om de verwachtingen van zijn telers en zijn

klanten maximaal op elkaar af te stemmen."
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