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"Regeling niet geleverde aardappelen is
onredelijk"
nieuws

De jongste hittegolf speelt vooral de aardappelteelt parten. Door een lagere opbrengst
dreigen landbouwers met contractteelt in de problemen te komen bij de uiteindelijke
afrekening met de afnemer. "Daarom gaan we met de federatie Belgapom praten om een
globale oplossing uit te werken", stelt ABS-woordvoerder Guy Depraetere. "We raden de
boeren in elk geval aan om op basis van de werkelijke opbrengst een nieuw contract te
onderhandelen met hun afnemer".
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De hittegolf in juni en juli speelt vooral de aardappelteelt parten. Door een lagere opbrengst dreigen
landbouwers met contractteelt in de problemen te komen bij de uiteindelijke afrekening met de
afnemer. "Daarom gaan we met de federatie Belgapom aan tafel zitten met de bedoeling om een
globale oplossing uit te werken", stelt ABS-woordvoerder Guy Depraetere in een persbericht.
"De gecontracteerde hoeveelheid is gebaseerd op een normale opbrengst en houdt geen rekening met
zeer uitzonderlijke weersomstandigheden. De afnemers hebben dan ook het recht niet om de niet-
geleverde aardappelen aan landbouwers aan te rekenen aan de dagprijs, zelfs al zou dat op die
manier in het contract gestipuleerd staan", aldus Depraetere.
Momenteel bedraagt de dagprijs 20 euro per 100 kg, terwijl veel contracten aan een prijs van 7 euro
gesloten zijn. "Als men de niet-geleverde aardappelen aanrekent op basis van de dagprijs komt men
snel aan fenomenale bedragen. In bepaalde gevallen kunnen die er toe leiden dat de boeren extra
geld moeten opleggen om hun aardappelen te mogen leveren", zegt Depraetere.
Het ABS hoopt in de eerste plaats met Belgapom een regeling te kunnen uitwerken waarbij de
overmacht erkend wordt doorheen de hele productiekolom, dus ook door de verwerkers en
grootdistributie. "Op die manier zouden ook de handelaars zich kunnen indekken", redeneert het
ABS. De vakorganisatie raadt de boeren aan om samen met de afnemer een nieuw contract te
onderhandelen op basis van de werkelijke opbrengst. Indien dat niet lukt, adviseren we om de
levering te staken".
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