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Marktaandeel van buurtwinkels blijft
groeien
nieuws
Buurtwinkels scoren goed. Winkels als Proxy Delhaize, Deli Traiteur, Spar of
GB Express kennen een groeiende populariteit bij de consument. Dat blijkt uit
een onderzoek door GfK, zo schrijft La Dernière Heure. De voorbije vier jaar
kenden de buurtwinkels een constante groei en steeg het marktaandeel van
4,3 tot 5 procent. GfK onderzocht ook verkoop op afstand, waarbij thuis wordt
geleverd. In 2007 had één Belgisch gezin op drie daar al eens van gebruik
gemaakt.
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Buurtwinkels scoren goed. Winkels als Proxy Delhaize, Deli Traiteur, Spar of GB
Express kennen een groeiende populariteit bij de consument. Dat blijkt uit een
onderzoek door GfK, zo schrijft La Dernière Heure. De voorbije vier jaar kenden de
buurtwinkels een constante groei en steeg het marktaandeel van 4,3 tot 5 procent.
Keuzecriteria voor de Belgische klant bij de aankoop van etenswaren zijn
merkgewoonte (46,2 procent), nabijheid (39,3 procent), prijs en aanbod (24,5 procent),
versheid (19,1 procent), sympathiek personeel (16,7 procent), enzovoort. Volgens GfK
is de factor nabijheid in Vlaanderen nog belangrijker dan in Wallonië of Brussel.
Er wordt ook vaker gewinkeld in buurtwinkels. In 2004 ging men er gemiddeld 20,6
keer winkelen, tegen 22,9 maal in 2007. De jaarlijkse aankopen stegen van 391 euro
naar 463 euro en een gemiddeld boodschappenmandje steeg in waarde van 19 naar
20,2 euro. GfK onderzocht ook verkoop op afstand, waarbij thuis wordt geleverd. In
2007 had één Belgisch gezin op drie daar al eens van gebruik gemaakt en de
gemiddelde waarde van de aankopen bedroeg 140 euro.(KS)
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