Concurrentie wereldmarkt zet kippensector

onder druk

nieuws

Met de reeds aangekondigde samenwerking tussen de pluimveeslachthuizen Flandrex en
Spoormans en de Nederlandse verwerker Veenhuizen zet de concentratiebeweging in de
pluimveesector zich verder. Op die manier hopen de Europese kippenbedrijven de
concurrentie met integratoren uit Brazilié en Thailand beter aan te kunnen. Dat schrijft het
Agrarisch Dagblad.Hoe de samenwerking tussen Flandrex, Spoormans en Veenhuizen er

precies uit gaat zien, is overigens nog niet bekend.
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Met de reeds aangekondigde samenwerking tussen de pluimveeslachthuizen Flandrex en Spoormans
en de Nederlandse verwerker Veenhuizen zet de concentratiebeweging in de pluimveesector zich
verder. Op die manier hopen de Europese kippenbedrijven de concurrentie met integratoren uit
Brazilié en Thailand beter aan te kunnen. Dat schrijft het Agrarisch Dagblad.

Hoe de samenwerking tussen Flandrex, Spoormans en Veenhuizen eruit gaat zien, is nog niet
bekend. Daarvoor zijn werkgroepen opgericht die tegen december business-plannen voor een
samenwerkingsverband moeten uittekenen. De betrokkenheid van twee mengvoederfabrikanten -
Aveve uit Belgié en Cehave Landbouwbelang uit Nederland - is volgens het Agrarisch Dagblad
opmerkelijk bij het nieuwe samenwerkingsverband. In Nederland hebben alle mengvoederbedrijven
zich immers uit de kippenslachthuizen teruggetrokken.

Het is de vraag of de nu aangekondigde fusies of samenwerkingsverbanden voldoende opleveren om
de concurrentie met de pluimveevleesintegraties uit Brazilié en Thailand het hoofd te bieden. Met
hun kostprijs kunnen de Europese pluimveevleesbedrijven nooit concurreren. Zeker niet nu de
Europese Unie haar douanetarieven voor gezouten kipfilets moet verlagen van de WTO.

Giganten zoals Nutreco en Doux investeren niet voor niets in de Braziliaanse pluimveevleessector,
meent het Agrarisch Dagblad. Daarom moeten Europese pluimveevleesbedrijven zich meer richten
op kwaliteitsaspecten als versheid en traceerbaarheid. Door te fuseren of samen te werken kunnen zij
op die terreinen extra investeren. De prioritaire uitdaging voor de Europese braadkippensector is om

zeker de markt voor verse producten in handen te houden.
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